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“  La expansión de la industria es 
necesaria para que la periferia pueda 
crecer a un ritmo más rápido que el del 
centro ó más precisamente, a una tasa 
superior al límite impuesto por el 
crecimiento del centro y la disparidad 
de elasticidades. Puede entonces 
decirse que el desarrollo de la periferia 
ha de basarse obligadamente en la 
industrialización.” 

 
Octavio Rodríguez. La teoría del 
subdesarrollo de la CEPAL. Ed. S.XXI, 
México 1981. p.66 
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